
Des solutions pour vous différencier  
avec des PRODUITS LOCAUX  

Fiers de votre région, 

Un service à destination des commerçants alimentaires,  
supporté par la Région wallonne 

31%

interface
p r o d u c t e u r s
distributeurs

interface
p r o d u c t e u r s
distributeurs

interface@collegedesproducteurs.be

+32 81 240 453

collegedesproducteurs.be/ipd

Contactez notre équipe de conseillers 
commerciaux et logistiques B2B
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consomme des produits locaux  
chaque semaine

envisagent de prêter plus d’attention 
à l’origine locale et/ou belge des 

produits

souhaite travailler avec les magasins 
franchisés

CONSOMMATEURS PRODUCTEURS

Plus d’ 1 producteur sur 31 consommateur sur 2 

8 consommateurs sur 10 vendez local !

20%

34%
31%

d’entre eux manquent de temps 

expérimentent des difficultés 
logistiques et administratives

manquent de régularité dans les 
livraisons 

Des magasins franchisés 
souhaitent développer leur 
gamme de produits locaux

74%

On commence quand ?
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Produits exclusifs, de qualité      

Rapport qualité/prix inégalable 

Facilitation de la logistique grâce à nos partenaires d’approvisionnement

Image positive auprès de vos clients     

Relation commerciale privilégiée avec vos fournisseurs

Gain de temps grâce à un point de contact unique

Respect des normes de commercialisation et de traçabilité

NOTRE PROPOSITION POUR VOUS ACCOMPAGNER,  
PARTIR DE VOS BESOINS

VOS AVANTAGES À COLLABORER AVEC NOUS  :

Développement  
de relations  

commerciales entre 
les producteurs  

locaux et les points 
de vente  

alimentaires

Visibilité en magasin
Présentoir, dégustations,  
stop-rayon, ...

Offre diversifiée sur-mesure  
Produits du terroir, qualité différenciée, bio, 
Prix Juste...

Accompagnement de vos  
relations commerciales 
Identifier les producteurs pertinents, 1ère mise en 
contact, mise en relation, ...

Facilitation logistique  
et administrative 

Outils numériques, codes-barres,  
partenaires logistiques, ...

interface
producteurs
distributeurs

 Développer votre offre en produits 
locaux pour vous démarquer

Nos services modulables   
pour augmenter vos ventes  
en produits locaux

NOTRE MISSION

Être à l’écoute de vos besoins, vous proposer des solutions faciles  
à mettre œuvre et génératrices de valeur

Quel est le positionnement de votre magasin ?

Comment vous démarquez-vous de vos concurrents ?

Quelles sont les attentes de vos clients ?


